
BAB V 

PENUTUP 

 

A. Kesimpulan 

Dari pembahasan di atas makai penulisi dapati 

menyimpulkani beberapaiihal terkait penerapan akad 

mudharabah muthlaqah pada produk tabungan haji BTN 

Syariah Kantor Cabang Serang sebagai berikut: 

1. Strategi pemasaran  pada produk tabungan haji yang 

diterapkan oleh BTN Syarih Kantor Cabang Serang terdiri 

dari beberapa elemen yaitu produk,  biaya, tempat dan 

promosi. Dalam strategi produk, agar laku di  pasaran  BTN 

Syariah Kantor Cabang Serang memberikan manfaat bagi 

nasabah yang memiliki  rekening tabungan haji, 

diantaranya yaitu ikemudahan idalam imemperoleh nomori 

iporsi, ibebas ibiaya iadministrasi, imendapatkan ibagi 

ihasil iyang kompetitif, idapat idipotong iuntuk izakat, 

iinfaq idan ishadaqah. Strategi biaya yaitu hanya 

denganiRp. 100.000idan sudah bebasibiaya administrasi, 
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nasabahisudah bisa memilik rekening tabungan haji. 

Strategi tempat, agar berhasil  dalam memasarkan produk. 

BTN Syariah Kantor Cabang Serang beralamat di iJl. 

Jendrali Ahmadi Yanii No.i23, iSumurpecung, Kecamatani 

iSerang, iBanten. Strategi promosi dengan membuat 

periklanan, brosur, dan website.  

2. Produk tabungan haji BTN Syariah Kantor Cabang Serang 

adalahiitabungan untuki mewujudkani impian ibadahi haji 

dengani menggunakaniiakad mudharabah muthlaqah. 

Dengan segala fasilitas dan manfaat yang ditawarkan oleh 

BTN Syariah Kantor Cabang Serang pada produk tabungan 

haji ini diharapkan bisa memberikan manfaat kepada 

nasabah yang ingin menjalankan ibadah haji. Penerapani 

akadi mudharabahi muthlaqahi padai tabungani hajiidi 

BTNiSyariah Kantor Cabang Serang sudah sesuai dengan 

fatwa DSN MUI No: 02/DSN-MUI/IV/2000.  

3. Tabungan haji BTN Syariah Kantor Cabang Serang 

menerapkan sistemiibagi  hasili yangi mengacui padai 

prinsipi revenueiisharing, yang iartinya perhitungani bagii 
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hasili didasarkani padai totali seluruhi pendapataniiyang 

diterimai sebelumi dikurangii dengani biaya-biayai yangi 

dikeluarkaniiuntuk memperolehi pendapataniitersebut. 

Besar kecilnya bagi hasil yang diberikan bank kepada 

pemilik dana sangat bergantung pada pendapatan bank  

dalam mengelola dana mudharabah. perhitungan bagi hasil 

di BTN Syariah Kantor Cabang Serang dilakukan sebagai 

berikut: 

     Saldo rata-rata 

Bagi Hasil  = harian nasabah   x   Tabungan haji      x   iNisbah 

              Total saldoirata-ratai 

                 Tabunganihaji 

 

 

B. Sarani  

Setelahi penulisi menariki kesimpulani tentangi analisis 

penerapaniiakad mudharabah muthlaqah pada produki 

tabungani hajii dii BTN Syariah Kantor Cabang Serang, makai 

penulisi mencobai memberikani sarani sebagaiiiberikut: 

Bank BTN Syariah Kantor Cabang Serang harus 

melakukan sosialisasi kepada masyarakat terkait tabungan haji 

penerapan akadnya, agar masyarakat yang kurang tahu bisa 
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lebih memahami dan tertarik untuk melaksanakan ibadahihaji 

dan membukai rekeningi tabunganihaji di BTN SyariahiKantor 

CabangiSerang, karena masihi banyaki masyarakati yangi 

belumi mengetahuii dani pahami tentangi akad yang yang ada 

pada produk-produk perbankan syariah adapun salah satunya 

yaitu produk tabungan haji.  

 

 


