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ABSTRAK 

Siti Hanifah, NIM : 171430042 , Judul Skripsi : Analisis Implementasi. Strategi 

Pemasaran Produk Mitra Iqra’ Plus Pada PT. Asuransi Jiwa Syariah 

Bumiputera Serang . 

Strategi pemasaran adalah serangkaian tujuan dan sasaran, kebijakan 

dan aturan yang memberi arah kepada usaha-usaha pemasaran perusahaan dari 

waktu ke waktu, pada masing-masing tingkatan dan acuan serta alokasinya 

terutama sebagai tanggapan perusahaan dalam menghadapi lingkungan dan 

keadaan persaingan yang selalu berubah. Strategi pemasaran merupakan salah 

satu langkah-langkah yang secara berurutan dari awal sampai akhir dalam 

proses pemenuhan kebutuhan melalui aktivitas orang lain secara langsung, 

sehingga dengan adanya strategi pemasaran produk-produk AJS Bumiputera 

Serangini diharapkan segala keinginan dan kebutuhan masyarakat maupun 

pelanggan dapat terpenuhi dengan baik dan terorganisir dengan baik pula. 

Rumusan Masalah yang dapat diangkat dalam penelitian ini adalah 

(1)Bagaimana hubungan beban pemasaran dan laba perusahaan.(2) bagaimana 

Strategi Pemasaran produk Mitra Iqra Plus Pada PT Asuransi Jiwa Syariah 

BumiPutera Serang.  

Adapun Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui apa produk 

mitra iqra’ plus (dana pendidikan), agar semua masyarakat yang belum 

mengetahui apa produk mitra iqra’ plus ini dapat segera mengerti dan dapat 

mengikuti menabung untuk mempersiapkan pendidikan anak sekolah. Serta 

untuk mengetahui strategi pemasaran yang diterapkan dalam memasarkan 

produk Mitra Iqra’ Plus pada PT. AJS Bumiputera Serang.  

Metode yg digunakan dalam penelitian ini adalah metode kualitatif, 

yaitu penulis menganalisis data berdasarkan informasi-informasi yang diperoleh 

dari hasil wawancara, observasi dan sumber-sumber lain yang terdapat pada  

PT.Asurasni Jiwa Syariah Bumiputera Serang.  

Dari hasil penelitian yang dilakukan menyimpulkan bahwa produk 

mitra iqro plus ini adalah produk unggulan dan banyak diminati oleh 

masyarakat serta strategi pemasaran yang dilakukan oleh PT. Asuransi Jiwa 

Syariah Bumiputera Serang dengan menggunakan strategi pemasaran jalur 

pemasaran secara tradisional (melalui agen) yang bertujuan untuk memberikan 

pelayanan dan kepuasan yang terbaik kepada para nasabah maupun calon 

nasabah. Dengan demikian,  hasil ini mudah-mudahan dapat berguna bagi 

sistem pengembangan PT. Asuransi Jiwa Syariah Bumiputera Serang khususnya 

juga sebgai alternatif dalam pemberdayaan ekonomi umat dengan menerapkan 

strategi pemasaran syariah secara professional. 

Kata kunci : Hubungan Beban Pemasaran, strategi pemasaran, Stategi 

pemasaran, Asuransi Syariah, Produk Mitra Iqra Plus 



iii 

KEMENTERIAN AGAMA  

UNIVERSITAS ISLAM NEGERI 

SULTAN MAULANA HASANUDDIN BANTEN 

FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS ISLAM 
Jl. Jend Sudirman No. 30 Serang 42118 Tlp. 0254-2000323Fax. 0254 -200022 

  

Nomor       : Nota Dinas                                                              

Lampiran   :  1 ( satu )  

Hal            : Usulan Munaqosah  

                   a.n. Siti Hanifah 

                   NIM. 171430042  

Kepada Yth.  

Dekan Fakultas Ekonomi  

Dan Bisnis Islam  

UIN SMH Banten 
di –  

          Serang 

Assalamualaikum wr wb.  

Dipermaklumkan dengan hormat bahwa setelah membaca 

dan mengadakan perbaikan seperlunya, maka kamu berpendapat 

bahwa skripsi saudara Siti Hanifah NIM. 171430042  dengan 

Judul Skripsi "Analisis Hubungan Beban Pemasaran dan 

Laba perusahaan serta Implementasi Strategi Pemasaran 

Produk Mitra Iqra Plus Pada PT. Asuransi Jiwa Syariah 

BumiPutera Serang".  

Diajukan sebagai salah satu syarat untuk melengkapi ujian 

Munaqosah pada jurusan Asuransi Syariah Fakultas ekonomi dan 

bisnis Islam UIN Sultan Maulana Hasanuddin Banten .Maka 

kami ajukan skripsi ini dengan harapan dapat di munaqosahkan . 

Demikian atas perhatian ibu kamu ucapkan terimakasih.  

Wassalamualaikum wr wb.  

Pembimbing  I 

 

 

 

 

 

Dr.Wazin, M.Si 

NIP.196302251990031005 

Pembimbing  II 

 

 

 

 

 

Rustamunadi, S.H. M.H 

NIP.196709241989031001 



iv 

 

PERSETUJUAN 

 

ANALISIS HUBUNGAN BEBAN PEMASARAN DAN 

LABA PERUSAHAAN SERTA IMPLEMENTASI STATEGI 

PEMASARAN PRODAK MITRA IQRA PLUS PADA 

PT.ASURANSI JIWA SYARIAH BUMIPUTERA SERANG  

 

 

Oleh: 

 

SITI HANIFAH  

NIM.171430042 

 

Menyetuji, 

 

 
Pembimbing  I 

 

 

 

 

 

Dr.Wazin, M.Si 

NIP.196302251990031005 
 

Pembimbing  II 

 

 

 

 

 

Rustamunadi, S.H. M.H  
NIP.196709241989031001 

Mengetahui 

 
Dekan Fakultas  Eknomi 

dan Bisnis Islam 

 

 

 

 

 

Dr. Nihayatul Masykuroh,M.SI 

NIP.196402121991032003 

Ketua 

Jurusan Asuransi Syariah 

 

 

 

 

 

Rustamunadi,S.H M.H  
NIP.196709241989031001 



v 

PENGESAHAN 

Skripsi a.n. Siti Hanifah , NIM.171430042 dengan judul Skripsi “ 

Analisis Hubungan Beban Pemasaran dan Laba Perusahaan 

serta Implementasi Strategi Pemasaran Produk Mitra Iqra Plus 

Pada PT. Asuransi  Jiwa Syariah Bumiputera Serang “. Telah 

dujikan dalam siding munaqasah universitas islam negeri sultan 

maulana hasanyddin bantan  pada tanggal 13 November 2020. 

            Skripsi ini tela diterima sebagai salah satu syarat untuk 

memperoleh gelar Sarjana Ekonomi Syariah (S.E) Pada Fakultas 

Ekonomi dan Bisnis Islam jurusan Asurani Syariah Universitas 

Islam Negeri Sultan Maulana Hasanuddin Banten  

 

Ketua Merangkap Anggota 

 

 

 

 

Dr. Hj. Nihayatul Musykuroh, M.Si 

NIP.196402121991032003 
 

Sekertaris Merangkap Anggota 

 

 

 

 

Muhammad Fadli Azim, M.Si 

NIP.198703312019031010 

Anggota 

Penguji I, 

 

 

 

 

Hendrieta Ferieka, M.Si 

NIP.19836112006042001 

 

Penguji II, 

 

 

 

 

Mochammad Indrajit Roy.M.M 

NIP.198011292015031001 

Pembimbing  I 

 

 

 

 

 

Dr.Wazin, M.Si 

NIP.196302251990031005 
 

Pembimbing  II 

 

 

 

 

 

Rustamunadi, S.H. M.H  
NIP.196709241989031001 



vi 

 

PERSEMBAHAN 

 

 

Penulis mempersembahkan skripsi ini  

untuk kedua orangtua, 

Ayahanda Toni 

Dan Ibunda Tercinta Icun yang telah mendidik 

 serta selalu mencurahkan 

rasa kasih sayannya hingga saat ini, 

pengorbanan keduanya  

tak sanggup untuk dibalas dengan apapaun  

hanya dengan doa yang dapat 

disanjungkan  

Ampunilah dosa dosa mereka  

Berilah kasih sayang pada mereka  

Sebagimana mereka telah mengasihisayangi  

Diriku di waktu kecil….Amiin. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



vii 

MOTTO 

 

يَبعََّ الٰلّهَّ وَاحََل َّ..... ِّبوٰا َّ وحََر مََّ الْب  .....الر 

 

 Artinya:....Allah telah menghalalkan jual beli dan 

mengharamkan riba.... 

 

(QS. Al Baqarah (2) : 275) 
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