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BAB II 

KAJIAN PUSTAKA 

 

A. Konsep Bisnis Online  

1. Pengertian Bisnis Online  

Kata “Bisnis” dalam bahasa Indonesia diserap 

dari kata “Business” dari bahasa inggris yang berarti 

kesibukan kesibukan secara khusus berhubungan dengan 

Orientasi Profit keuntungan. pengertian Bisnis di tujukan 

pada sebuah kegiatan berorientasi Profit yang 

memproduksi barang atau jasa untuk memenuhi 

kebutuhan masyarakat, Bisnis juga dapat diartikan 

sebagai suatu lembaga yang menghasilkan barang dan 

jasa yang dibutuhkan oleh masyarakat. 

Secara Etimologi Bisnis berarti keadaan dimana 

seseorang atau sekelompok orang sibuk melakukan 

pekerjaan yang menghasilkan keuntungan. kata “Bisnis” 

sendiri memiliki tiga penggunaan tergantung skupnya, 

penggunaan singular kata Bisnis dapat merujuk pada 

badan usaha yaitu kesatuan yuridis (hukum) teknis dan 
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ekonomis yang bertujuan mencari laba atau keuntungan. 

Bisnis dalam arti luar adalah  yang menggambarkan 

semua aktivitas dan Institusi yang memproduksi barang 

atau jasa dalam kehidupan sehari hari.1 

Skinner mendefinisikan Bisnis sebagai pertukaran 

barang atau jasa yang saling menguntungkan atau  

manfaat Bisnis adalah sebuah aktivitas yang mengarah 

pada peningkatan nilai tambah melalui proses 

penyerahan jasa, perdagangan atau pengolahan barang 

(produksi). sedangkan menurut arti dasarnya, Bisnis 

memiliki makna sebagai the buying and selling of goods 

and service. menurut J.S. Nimpoena pengertian bisnis 

dapat dibedakan dalam pengertian yang sempit dan 

pengertian yang luas Jika kita berorientasi pada 

pengertian sempit maka bisnis tidak lain dari fiksi. 

Sedangkan dalam arti yang luas bisnis merupakan usaha 

yang terkait erat dengan dunia ekonomi dan juga politik. 

hal ini disebabkan dunia ekonomi dan dunia politik pada 

                                                             
1
Madnasir, Pengantar Bisnis dan Manajemen, Fakultas Syari’ah IAIN 

Raden Intan Bandar Lampung 1992,2007,56. 
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dasarnya merupakan suatu hubungan yang saling 

tergantung yang turut mencerminkan efektivitas suatu 

masyarakat dalam gerak usahanya. 

     Bisnis juga dapat diartikan sebagai seluruh 

kegiatan yang diorganisasikan oleh orang-orang yang 

berkecimpung didalam bidang perniagaan dan industri 

yang menyediakan barang dan jasa untuk 

mempertahankan dan memperbaiki standar serta kualitas 

hidup masyarakat.  

Bisnis Online merupakan kegiatan Bisnis yang 

dijalankan menggunakan fasilitas internet demi mencapai 

tujuan tertentu berupa keuntungan, promosi, penyebaran 

promosi dan penjualan.
2
Pembelian barang dan jasa 

melalui system elektronik berupa jaringan Internet dan 

juga berarti pemasangan iklan, dukungan dan pelayanan 

yang terbaik menggunakan sebuah Wab Shop 24 jam 

sehari bagi seluruh pelanggan, mulai dari jualan pakaian, 

                                                             
2
 Madnasir, Pengantar Bisnis dan Manajemen, Fakultas Syari’ah 

IAIN Raden Intan Bandar Lampung 1992,2007,56. 
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sepatu, barang elektronik, produk-produk makanan, jasa 

seperti perbankan, dan masih banyak lagi.
3
  

    Ayat tentang Bisnis Online  

  An-Nisa : 29 

 

                                                                      
                                            

                                                                            

 
Artinya: 

"Wahai orang-orang yang beriman, janganlah kamu 
saling memakan harta sesamamu dengan jalan yang 
bathil, kecuali gengan jalan perdagangan yang berlaku 

dengan suka sama suka di antara kamu. Dan janganlah 
kamu membunuh dirimu; Sungguh, Allah Maha 
Penyayang.  

At-Taubah : 24 

Bisnis Online ini kebanyakan menggunakan 

sistem pembayaran non tunai yang memudahkan 

pembelian dan penjualan. sebuah Teknologi Informasi 

dapat dijalankan sementara pelaku bisnis dapat melakukan 

aktivitas lain, (misalnya sambil istirahat atau tidur) dan 

tidak terbatas pada letak Geografisnya. Investasi dalam 

teknologi Informasi (TI). suatu negara adalah kunci 

penting pada pertumbuhan Ekonomi, Telepon Seluler, 

                                                             
3
 Muhammad dan Alimin, Etika Perlindungan Konsumen dalam 

Ekonomi Islam, BPFE, Yogyakarta 1985, 2004, 56. 
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Internet, dan kemajuan-kemajuan dalam TI lainnya. 

membuka kesempatan bagi ekonomi-ekonomi yang 

sedang muncul untuk mengejar ketinggalan dengan 

ekonomi-ekonomi yang lebih makmur lembaga E-

Marketer mencatat jika populasi pengguna internet di 

tanah air mencapai 83,7 juta orang pada tahun 2014. 

Jumlah pengguna internet masih menuntut e-marketer 

yang menggunakan  internet tahun 2017 di indonesia 

perkiraan 112 juta orang yang mengalahkan jepang yang 

tahun lalu diperingkat ke-5, salah satu factor yang 

membuat jumlah pengguna internet semakin meningkat 

karena jumlah sel dan koneksi broadband mobile 

terjangkau Bisnis Online bahkan berkembang dan mulai 

banyak diminati orang-orang yang tinggal dikota-kota 

besar, keadaan kota besar seperti jakarta yang sibuk dan 

macet membuat sebagian orang tak ingin keluar dari 

rumah  
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untuk belanja barang atau jasa yang mereka 

butuhkan.
4
 Sistem Online juga dapat dibagi menjadi 2 

macam bagian yaitu : 

a. Sistem Online Daring (dalam Jaringan) artinya 

Sistem Online terhubung melalui jejaring 

Komputer, Internet, dan Teknologi Informasi 

Lainnya.  

b. Sistem Online Laring (Luar Jaringan) artinya 

sistem Offline yang tidak memerlukan 

Koneksi Teknologi Informasi atau Internet.
5
  

 Pembisnis Online menjawab peluang itu dengan 

membuat penawaran yang bisa diakses oleh pembeli 

melalui media social dengan telepon seluler dan komputer 

melihat potensi yang besar terhadap Bisnis Online ini 

banyak orang yang kemudian berduyun-duyun membuat 

Took Online, banyak kemudian mencari peluang dari 

Bisnis Online dengan menjual beraneka macam barang 

yang dibutuhkan banyak orang. Menurut pendapat 

                                                             
4
 M. Nisrina , Bisnis Online Manfaat Media Sosial dalam Meruap 

Uang, ( Yogyakarta Kobis, 2015 ), 30. 
5
  www. Kbbi. Komersil.go.id, (diakses pada hari Senin, 3 Juli 2019). 
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Fatimah Az-Zahra Bisnis Online adalah suatu yang baru, 

orisinal, dan bernilai tinggi beda halnya dengan orang 

yang mempunyai kepribadian Feeling dalam aktivitas 

berbisnisnya, ia selalu mengedepankan kepuasaan 

pelanggan kalau yang mempunyai kepribadian insting 

dalam aktivitas berbisnisnya. mereka berpandangan 

bahwa Bisnis adalah kecepatan dalam mengambil 

kesempatan atau dengan kata lain serba cepat dalam 

mengambil keputusan.
6
 

نَكُماْاأمَْوَالَكُماْاتَأْكُلُوااوَلَا اباِلْبَاطِلاِابَ ي ْ
 

“Wahai orang-orang yang beriman, janganlah 

kamu memakan atau melakukan interaksi keuangan di 

antara kamu secara bathil…” (QS Al-Baqarah [2]: 188 

 

 Bisnis Online / E-Commerce E-Commerce adalah 

kegiatan-kegiatan bisnis yang menyangkut konsumen 

(consumers), manufaktur (manufactures), service 

providers dan pedagang perantara (intermediaries), 

dengan menggunakan jaringan-jaringan komputer 

(computer networks) yaitu internet. Dengan kata lain E-

                                                             
6
 Fatimah Az-Zahra  dan Beni Badurazzaman, Co-Writer, Omzet 

Miliar  Tanpa Modal, 12. 



 32 

Commerce adalah merupakan suatu transaksi komersial 

yang dilakukan antara penjual dan pembeli atau dengan 

pihak lain dalam hubungan perjanjian yang sama untuk 

mengirimkan sejumlah barang, pelayanan, atau perahlian 

hak.  Dalam Bisnis Online Produk Kosmetik Batrisiya ini 

tidak mengandung riba yang memang tercantum dalam 

ayat al-Qur’an tentang Riba sebagai berikut :  

 Surah Al-Imron Ayat: 130 

                                                                                        

                                           
                                      

“Hai orang-orang yang beriman, janganlah 

kamu memakan riba dengan berlipat ganda dan 

bertakwalah kamu kepada Allah supaya kamu mendapat 

keberuntungan. Peliharalah dirimu dari api neraka, 

yang disediakan untuk orang-orang yang kafir.” (Qs. Ali 

Imron [3]: 130.  

Dapat diterangkan dalam berbisnis janganlah 

melakukan riba karena memakan uang riba atau melipat 

gandakan uang dalam berbisnis bukan malah 

mendapatkan keuntungan namun sebaliknya akan 
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berlipat ganda bahkan terpelihara dosanya jika tiap 

berbisnis atau berdagang melakukan perbuatan riba. 

Maka, dianjurkan kepada kaum muslimin untuk tidak 

melakukan perbuatan riba karena api neraka yang akan 

disediakan untuk yang melakukan perbuatan riba dan 

akan tercampur dengan orang-orang kafir.  

 Dalam pengertian lain E-Commerce  adalah 

pembelian dan penjualan dengan menggunakan jasa dan 

informasi di internet dan jaringan lainya. antara 

Perusahaan berjaringan dan pelanggan, pemasok, dan 

mitra bisnis lainya. Shim mendefinisikan e-commerce 

(electronic commerse) sebagai konsep baru yang bisa 

digambarkan sebagai proses jual-beli barang atau jasa 

pada World Wide Web Internet. Atau menurut Turban e-

commerce merupakan jual beli atau pertukaran produk, 

jasa dan informasi melalui jaringan informasi termasuk 

internet. 
7
  

                                                             
7
 Gabriel F. Tharob, Analisis Hambatan Bisnis Online bagi 

Mahasiswa Unsrat 2017, (diakses  Pada Hari, Kamis 02 Juni 2017). 
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 Bisnis Online Produk Kosmetik Batrisiya ini 

mempunyai kelebihan dalam berbisnis yaitu tidak masuk 

kategori MLM, seperti Bisnis Online Produk Kosmetik 

lainnya yang jika ingin mendapatkan keuntungan yang 

besar maka, seseorang tersebut wajib merekrut orang 

untuk mengikuti bisnis online produk kosmetiknya. dan 

akan mendapatkan point jika merekrut per-orang. Jika 

tidak merekrut maka tidak akan bertambah keuntungan 

tersebut dalam berbisnis online. Sebaliknya jika bisnis 

online produk kosmetik batrisiya tidak mengandung hal 

yang seperti itu, melainkan seimbang dan tidak harus 

merekrut orang karena walau merekrut atau tidak 

seseorang tetap mendapatkan keuntungan yang sesuai 

dengan kesepakatan dan tidak akan berkurang. 

 Sedangkan menurut Kalakota dan Whinston 

mendefinisikan E-Commerce dari beberapa perspektif 

berikut: 

a. Perspektif komunikasi: e-commerce 

merupakan pengiriman informasi, produk/ 

layanan, atau pembayaran melalui lini telepon, 



 35 

jaringan komputer atau sarana elektronik 

lainnya.  

b.  Perspektif proses bisnis: e-commerce 

merupakan aplikasi teknologi menuju 

otomisasi transaksi dan aliran kerja 

perusahaan.  

c. Perspektif layanan: e-commerce merupakan 

salah satu alat yang memenuhi keinginan 

perusahaan, konsumen dan manajemen dalam 

memangkas service cost ketika meningkatkan 

mutu barang dan kecepatan pelayanan.  

d.  Perspektif online: e-commerce berkaitan 

dengan kapasitas jual beli produk dan 

informasi di internet dan jasa online lainnya. 

Penggunaan e-commerce pada saat ini 

merupakan syarat bagi sebuah organisasi atau 

perusahaan, agar perusahaan itu dapat bersaing 

secara global.  

 Banyak penelitian yang menekankan Efisiensi 

dalam penggunaan E-Commerce Selain itu juga, peneliti 
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banyak melihat dampak positif yang diberikan oleh E-

Commerce dibandingkan dampak negatifnya. 

     Menurut Nasution, terdapat beberapa kendala dalam 

bisnis online Yaitu: 

a. Terbatasnya pengetahuan tentang bisnis 

online. Banyak orang yang ikut-ikutan 

membuka toko online, namun dia tidak 

mengetahui apa saja yang harus dilakukan 

untuk menunjang kesuksesan bisnisnya 

sehingga hasil bisnis online juga hasilnya 

tidak optimal..  

b. Banyaknya penipuan di dunia maya, membuat 

kepercayaan konsumen menurun.
8
 

 

2. Manfaat Bisnis Online  

a. Kita tidak membutuhkan banyak modal dalam memulai 

usaha  ini, untuk menjalankan Bisnis Online modal tidak 

menjadi factor yang paling utama, karena ada banyak 

                                                             
8
 Gabriel F. Tharob, Analisis Hambatan Bisnis Online bagi 

Mahasiswa Unsrat 2017, (diakses  Pada Hari, Kamis 02 Juni 2017). 
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peluang yang dapat kita jalankan dengan suatu modal 

kecil saja atau mungkin kita bisa memulainya tanpa 

sedikit modal, tapi modal yang utama adalah sebuah 

fasilitas komputer lengkap dengan internetnya.  

b. Dapat menjangkau pasar yang lebih luas jika dibanding 

dengan Bisnis Offline, keuntungan yang kedua dari Bisnis 

Online adalah adanya jangkauan pasar yang luas, karena 

dengan dijangkauan internet dapat membantu anda 

memasarkan Bisnis yang telah anda jalankan hingga 

mungkin dapat meluas keluar negeri.  

c. Biaya Operasional lebih murah jika dibandingkan dengan 

bisnis Offline. Bisnis Online yang dapat anda kerjakan di 

rumah sekalipun dan anda tidak terlalu membutuhkan 

biaya operasional yang tinggi seperti Bisnis Offline.  

d. Memberikan keuntungan baik dari materi atau juga non 

materi yang bertambah, keuntungan materi yang dapat 

anda peroleh dari Bisnis Online tidak kalah besar dengan 

Bisnis Offline sebab biaya operasional bisnis online 

sangatlah rendah selain itu keuntungan non materi 
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bertambah dengan luasnya jaringan dan dapat membantu 

perkembangan Bisnis Online yang sedang anda jalankan.
9
 

e. Waktu kerja untuk Bisnis Online yang tidak terbatas 

bahkan dapat Non Stop 24 jam karena dalam melakukan 

suatu Bisnis Online yang bekerja adalah suatu sistem 

komputer sehingga kita hanya sebagai pemilik yang sudah 

diterima oleh sistem computer atau Gadget seperti 

Handphone dan lainnya.
10

 

3. Tujuan Berbisnis Online 

a. Mendapatkan penghasilan  

b. Mendapatkan pelanggan  

c. Membangun komunitas  

d. Berkomunikasi  

e. Mendapatkan iklan  

4. Fungsi Bisnis Online  

a. Menentukan suatu Bisnis, dalam artian segala Bisnis yang 

ada bisa di kembangkan, asalkan tidak melanggar aturan-

aturan yang telah ditentukan.  

                                                             
9
M. Sirina , Bisnis Online Manfaat Media Sosial Dalam Meruap 

Uang, (Yogyakarta Kobis, 2015), 17. 
10

M. Sirina , Bisnis Online Manfaat Media Sosial Dalam Meruap 

Uang, (Yogyakarta Kobis, 2015), 14. 
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b. Jaringan dalam mengirim dan menerima informasi sangat 

luas serta bertransaksi pun juga mudah.  

c. Peluang kita untuk menjadi pembisnis Online professional 

pun bisa terealisasikan. 

 

5. Kelebihan Bisnis Online 

Bisnis Online mempunyai fungsi untuk menunda waktu 

kegunaan. (Time Utility), atau fungsi pemasarannya. Bisnis 

Online memiliki senjata utama yang dapat sukses menggeser 

eksitensi pasar konvensional seperti pasar tradisional, pasar 

modern, dan lain-lain dengan kelebihan utamanya, yaitu 

kecepatan dan kemudahan.
11

 Kemudahan yang ditawarkan 

oleh Bisnis Online ini mampu menjaring masyarakat untuk 

beralih belanja melalui internet. Web sebagai alat belanja 

yang Ideal, Toko yang sering memberikan diskon kepada 

pengunjungnya, dapat menghemat uang karena hanya tinggal 

di rumah saja dapat belanja secara Online tanpa keluar rumah 

dan pergi berbelanja ke toko konvensional.
12

 

                                                             
11

M. Sirina , Bisnis Online Manfaat Media Sosial Dalam Meruap 

Uang, (Yogyakarta Kobis, 2015), 14. 
12

Rismi ,Somad dan Donni Juni Priansa, Manajemen Komunikasi 

Mengembangkan Bisnis Orientasi Pelanggan,  275. 
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6. Kekurangan Bisnis Online  

    Kekurangan Bisnis Online kesulitan untuk melihat secara 

langsung barang yang kita beli, hanya bisa melihat barang 

melalui foto saja dan tidak sesuai dengan keinginan kita 

seperti bahan, dan penipuan barang. 

7. Sesuai Harga  

 Harga adalah sejumlah uang yang dibebankan terhadap 

suatu produk (barang atau jasa), atau jumlah nilai yang harus 

dibayar konsumenn demi mendapatkan manfaat dari produk 

tersebut. Harga yang diberikan oleh Produk Kosmetik 

Batrisiya sangat terjangkau. 

8. Sesuai Kualitas  

 Kualitas adalah sesuatu yang berbeda untuk orang yang 

berbeda dan bergantung pada waktu dan tempat atau 

dikatakan sesuai dengan tujuan. 

9. Perkembangan Bisnis Online  

Investasi dalam teknologi informasi (IT) suatu negara 

adalah kunci penting kepada pertumbuhan ekonomi, Telepon 

Seluler, Internet, dan kemajuan-kemajuan dalam IT  lainnya. 

membuka kesempatan bagi ekonomi-ekonomi yang sedang 
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muncul untuk mengejar ketertinggalan dengan ekonomi yang 

lebih makmur. Lembaga E-Marketer mencatat jika populasi 

pengguna internet di tanah air mencapai 83,7 juta orang pada 

tahun 2014. jumlah pengguna internet. Masih menutur E-

Marketer jumlah pengguna Internet Tahun 2017 di indonesia 

perkiraan 112 juta orang mengalahkan jepang yang tahun 

lalu diperingkat ke-5, salah satu factor yang membuat jumlah 

pengguna internet semakin meningkat karena jumlah sel dan 

koneksi Broadband Mobile terjangkau.13 

10.  Pengertian Keuntungan  

       Keuntungan atau laba menurut Dian distributor Batrisiya 

yang sudah sukses luar biasa dari Bisnis Batrisiya ini adalah 

perolehan yang bisa di ambil dari penjualan yang kita 

targetkan dalam setiap Bisnis jika berhasil maka Omzet kita 

itu adalah yang dinamakan keuntungan atau laba yang akan 

masuk dalam bagian keuntungan kita dalam berbisnis.
14

   

 

                                                             
13

M. Sirina , Bisnis Online Manfaat Media Sosial Dalam Meruap 

Uang, (Yogyakarta Kobis, 2015),14. 
14

 Wawancara dengan Distributor Produk Kosmetik Batrisiya, 

(dilakukan pada Hari, Kamis  17 Januari 2019). 
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B. Konsep Pendapatan  

1. Pengertian Pendapatan  

 Raharja dan Manurung (2010:266) bahwa 

pendapatan merupakan total penerimaan berupa uang 

maupun atau bukan uang oleh seseorang atau rumah 

tangga selama periode tertentu dalam uang dan 

barang.
15

  

 Menurut Ramlan (2006:41) Pendapatan dibagi dua 

yaitu pendapatan bersih dan pendapatan kotor. 

Pendapatan bersih adalah pendapatan yang telah 

mengalami pengurangan dari hasil produksi.
16

 

Raharja dan Manurun (2010:291), terdapat tiga 

sumber pendapatan rumah tangga yaitu: 

A. Pendapatan gaji dan upah  

     Gaji dan upah adalah balas jasa terhadap 

kesediaan menjadi dari produktivitasnya. 

                                                             
15

 Iskandar, Pengaruh Pendapatan Terhadap Pola Pengeluaran 

Rumah Tangga  Miskin Di Kota Langsa 2017, ( diakses Pada Hari Senin 02 

Oktober 2017).  
16

 Sumarsono, Teori Dasar Ekonomi, ( Jakarta : PT.Rajawalipers, 

1999), 206. 
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Ada beberapa faktor yang mempengaruhi produktivitasnya, 

yaitu:  

1.  Keahlian (skill), adalah kemampuan teknis yang 

dimiliki seseorang untuk mampu menangani pekerjaan 

yang dipercayakan. 

2.  Mutu modal manusia (human capital), adalah 

kapasitas pengetahuan, keahlian dan kemampuan yang 

dimiliki seseorang, baik karena bakat bawaan maupun 

hasil pendidikan dan latihan. 

3.  Kondisi kerja (working conditions), adalah lingkungan 

di mana seseorang bekerja. penuh resiko atau tidak 

Kondisi kerja dianggap makin berat, bila resiko 

kegagalan atau kecelakaan kerja makin tinggi. untuk 

Pekerjaan yang makin tinggi Resiko, maka Upah atau 

gaji makin besar.
17

 

4. Pendapatan dari Aset Produktif adalah Aset yang 

memberikan pemasukan atas balas jasa.
18

 

                                                             
17

 Iskandar, Pengaruh Pendapatan Terhadap Pola Pengeluaran 

Rumah Tangga  Miskin Di Kota Langsa 2017, ( diakses Pada Hari Senin 02 

Oktober 2017).  
18

 Pratama rahardja dan mandala manurung, Teori Ekonomi Mikro 

suatu Pengantar, 239. 
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5. Pendapatan dari pemerintah (transfer payment) Dalam 

hal ini pendapatan yang diperoleh tanpa mencurahkan 

tenaga kerja antara lain penerimaan dari pemerintah, 

asuransi pengangguran, menyewa aset, bunga bank 

sertasumbangan dalam bentuk lain. Pendapatan adalah 

peningkatan jumlah aktiva atau penurunan jumlah 

kewajiban badan usaha yang timbul dari pengaruh 

barang dan jasa atau aktivitas usaha lainnya dalam 

suatu periode.  

Pendapatan dapat diartikan sebagai kenaikan kotor 

aktiva atau penurunan kotor hutang yang diakui dan 

diukur sesuai dengan prinsip asuransi terima umum 

yang berasal dari kegiatan perusahaan laba yang dapat 

merubah ekuitas pemilik.
19

  

 

 

 

 

                                                             
19

 Iskandar, Pengaruh Pendapatan Terhadap Pola Pengeluaran 

Rumah Tangga  Miskin Di Kota Langsa 2017, ( diakses Pada Hari Senin 02 

Oktober 2017).  
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2. Macam-macam Pendapatan  

              Pendapatan dapat di klarifikasi menjadi 2 macam 

yaitu : 

a. Pendapatan Pribadi  

     Pendapatan pribadi dapat diartikan sebagai 

semua jenis pendapatan termasuk pendapatan yang 

diperoleh tanpa memberikan sesuatu kegiatan 

apapun yang diterima oleh penduduk sesuatu 

negara. Sedangkan menurut istilah pendapatan 

pribadi ini dapat disimpulkan bahwa dalam 

pendapatan pribadi termasuk pembayaran 

pindahan. 

b. Pendapatan Disposibel  

     Pendapatan disposibel adalah pendapatan yang 

digunakan oleh para penerimanya, yaitu semua 

rumah tangga yang ada didalam perekonomian 

untuk membeli barang-barang dan jasa-jasa 

mereka berdasarkan keinginan.20 

                                                             
20

 Sadono Sukirno, dkk, Pengantar Bisnis, (Jakarta Kencana,2006), 

256. 
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c. Pendapatan Nasional  

 

     Yaitu nilai seluruh barang-barang jaadi dan 

jasa-jasa yang diproduksi oleh suatu Negara dalam 

satu tahun. 

        Dalam Pengertian Makro pendapatan dapat 

diartikan sebagai keseluruhan penghasilan atas 

penerimaan yang diperoleh para pemilik factor 

produksi dalam suatu masyarakat selama kurun 

waktu tertentu. Pendapatan adalah aliran masuk 

atau kenaikan aktiva suatu entitas atau penurunan 

hutang dari penyerahan atau produksi barang, 

penyerahan jasa atau kegiatan lain yang 

merupakan kegiatan utama yang berlangsung terus 

menerus dari entitas tersebut.
21

 

 

 

 

 

                                                             
21
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d. Faktor-Faktor yang mempengaruhi Pendapatan. 

     Menurut Artianto (2010) dalam Penelitiannya bahwa 

factor yang mempengaruhi Pendapatan Pedagang, Yaitu :  

1. Modal yang merupakan barang hasil produksi tahan 

lama yang pada gilirannya digunakan sebagai input 

produktif untuk produksi lebih lanjut. Secara umum 

modal yang dapat diperoleh untuk memenuhi 

kebutuhan modalnya terdiri atas modal sendiri dan 

modal pinjaman, modal sehari-hari. 

dalam usaha dagang lebih mudah disebut sebagai 

modal lancar yaitu kekayaan atau aktiva yang 

diperlukan oleh pedagang untuk menyelenggarakan 

jual beli atau untuk membiayai operasionalnya sehari-

hari. Modal lancar digunakan untuk membeli barang 

dagangan pembayaran upah dan pembiayaan 

operasional lainnya yang berlangsung menerus dalam 

kegiatan jual beli yang diharapkan terus meningkat 
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pendapatannya. Modal yang banyak akan sangat 

mempengaruhi pada peningkatan pendapatannya. 
22

 

2. Lama usaha merupakan usia dari berdirinya usaha 

pedagang- pedagang tersebut, selain itu dalam 

pengalaman usaha yang lebih lama dalam melakukan 

usahanya akan memberikan pengaruh penting pada 

pendapatan dan pemilihan strategi dan cara melakukan 

usahanya. Karena pengusaha yang memiliki jam 

terbang yang tinggi di dalam usahanya akan memiliki 

pengalaman, pengetahuan, serta mampu mengambil 

keputusan dalam setiap kondisi dan keadaan.  

3. Jumlah tenaga kerja, yaitu tenaga kerja yang bekerja 

pada usaha baik itu pemilik sendiri maupun orang 

lain.setiap orang yang mampu melakukan pekerjaan 

guna menghasilkan barang dan jasa baik memnuhi 

kebutuhan sendiri maupun untuk masyarakat. Tenaga 

kerja adalah semua orang yang bersedia dan sanggup 

untuk bekerja, tenaga kerja meliputi, mereka yang 
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bekerja untuk upah atau gaji maupun mereka yang 

bekerja untuk kepentingan diri sendiri. Jumlah tenaga 

kerja yang banyak akan mampu berpengaruh pada 

produktifitas yang tinggi dan pendapatan yang 

banyak.  

4. Tingkat Pendidikan, Yaitu tingkat pendidikan yang 

dimiliki seseorang diduga akan mempengaruhi 

pendapatan yang diterimanya dalam berkerja.  

5. Lokasi, yaitu lokasi usaha pedagang merupakan suatu 

yang sangat vital, karena disitulah tempat dia 

menggantungkan hidupnya.
23

 

6. Jam Kerja, Yaitu waktu yang dijadwalkan bagi 

pegawai untuk bekerja. Dan secara luasnya, semakin 

banyak jam kerja  yang dipergunakan berarti semakin 

produktif. Hal ini berarti dengan jam kerja yang 

panjang secara tidak langsung akan membuat suatu 

pekerjaan semakin produktif dan dengan bekerja 

secara produktif diharapkan dapat menghasilkan 
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pendapatan yang baik.dan Pendapatan yang banyak 

karena lamanya jam kerja yang dilakukan dalam 

berdagang. 

7. Pencapaian Target, yaitu suatu tujuan dalam 

berdagang untuk mendapatkan pendapatan atau omzet 

yang tinggi dan stabil. Dalam pencapaian target ini 

harus ada strategi yang harus di susun dalam 

perusahaan itu sendiri pencapaian target harus 

membentuk suatu organisasi untuk menyusun target 

pencapaian yang tinggi. Semakin banyak kegiatan 

dalam berdagang maka pendapatan dalam mencapai 

target akan terlaksana. 

8. Pengalaman kerja dalam berdagang akan 

mempengaruhi tingkat pendapatan yang stabil dan 

baik, ketika seseorang itu banyak mendapatkan 

pengalaman dalam usahanya maka akan semakin 

mengetahui bagaimana strategi dalam berdagang yang 

baik dan akan mendapatkan penghasilan yang tinggi 

dan saling menguntungkan.   
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 Pendapatan merupakan balas jasa yang diterima oleh faktor-

faktor produksi dalam jangka waktu tertentu. Balas jasa waktu 

tersebut dapat berupa sewa, upah/ gaji, bunga ataupun laba.
24

 

 

e. Ibu Rumah Tangga ( Mompreneur )  

a. Definisi Ibu Rumah Tangga ( Mompreneur) 

    Beberapa tahun belakangan ini gelombang 

kewirausahaan menyerbu kehidupan ekonomi 

indonesia dengan dahsyat, salah satu cara untuk 

mendapatkan penghasilan ini dikenal dengan istilah 

entrepreneurship banyak orang yang banting setir 

menjadi pengusaha. demam berwirausaha ini kemudian 

merebak seiring dengan bermunculnya seminar-

seminar dan pelatihan-pelatihan Enterpreneurship.  

        Enterpreneurship dalam bahasa indonesianya 

disebut wiraswasta merupakan salah satu profesi 

yang sangat menarik dan menantang oleh sebagian 

orang. wiraswasta menarik bagi orang yang mudah 
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bosan dalam bekerja dan menyukai tantangan baru 

dalam berkerja dan orang yang memiliki jiwa 

dinamis. sebaliknya, wiraswasta bagi pecinta 

kestabilan kerja dan cinta kemapanan mungkin bukan 

sebuah tantangan justru merupakan sebuah ancaman, 

hal tersebut dalam berwiraswasta pelaku  harus siap  

dengan naik turunnya pendapatan sehingga harus siap 

pula dengan ketidakmapanan.
25

 

       Wanita karier adalah wanita yang menekuni 

sesuatu atau beberapa pekerjaan yang dilandasi oleh 

keahlian tertentu yang dimilikinya untuk mencapai 

suatu kemajuan dalam hidup pekerjaan dan jabatan. 

adapun ciri-ciri wanita karier yaitu, wanita yang aktif 

melakukan kegiatan-kegiatan untuk mencapai suatu 

kemajuan kegiatan yang dilakukan merupakan 

kegiatan profesional sesuai dengan bidang yang 

ditekuninya. Mompreneur merupakan gabungan dari 

dua kata. yaitu Mommy (Ibu), dan Enterpreneur 
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(Wiraswatsa). dengan demikian mompreneur adalah 

istilah untuk ibu rumah tangga yang memiliki dan 

mengelola sendiri.
26

 

a. Keuntungan Menjadi Mompreneur  

1. Menutupi kekurangan dalam perekonomian 

keluarga.  

2. Mempunyai penghasilan sendiri sehingga tidak 

bergantung dengan suami 

3. dalam keinginan membeli peralatan rumah tangga 

atau suatu barang tertentu.  

4. Menambah pemasukan keluarga  

5. Meringankan pengeluaran biaya untuk anak 

b.  Kerugian Menjadi Mompreneur  

1.  Memerlukan pengorbanan ekstra seperti banyak 

mengeluarkan energi, pikiran, kesabaran, dan tentu 

saja pengorbanan waktu.  

2. Menambah kesibukan ibu karena harus membagi 

perhatian antara mengurus anak dan mengelola 
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bisnis, bukan tidak mungkin kerepotan ketika bisnis 

dan mengurus anak saling berbenturan 

3.    Menimbulkan perselisihan atau perbedaan 

pendaooat dengan suami atau anggota keluarga 

lainnya apabila tidak mendapat izin melakukan 

bisnis online maupun offline.
27

 

c. Hubungan Antar Variabel 

   Pada dasarnya kebutuhan setiap keluarga adalah 

sangat banyak dan sangat memerlukan biaya yang tidak 

kecil, berbicara tentang Bisnis. Bisnis adalah  kegiatan 

yang dilakukan terus menerus dengan waktu yang 

cukup panjang bertujuan untuk mencari Omzet 

pendapatan dan mendapatkan keuntungan sesuai 

dengan Bisnis kita. masyarakat adalah sebagai 

konsumen yang di indonesia mulai tumbuh beriringan 

dengan globalisasi ekonomi di Indonesia dengan 

adanya media social yang sekarang ini masyarakat 

terutama untuk ibu rumah tangga sangat banyak sekali 
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peluang mencari usaha sampingan dengan berbisnis 

secara Online.  

   Adapun pengertian dari Bisnis Online adalah 

sesuatu aktivitas Bisnis baik jasa maupun produk yang 

ditawarkan melalui media internet mulai dari Negosiasi 

hingga kegiatan transaksinya, dengan 

perkembangannya jaman juga banyak sekali ibu rumah 

tangga yang sudah mayoritas mengetahui bagaimana 

caranya memainkan Gadget yang sekarang memang 

sudah banyak orang gunakan untuk salah satunya 

komunikasi dengan lancar dengan  keluarga, teman 

dekat kerabat dll, sebagai manusia tidak akan pernah 

puas tentang apa yang sudah kita miliki karena 

memang itu kodratnya seorang manusia.
28

 sehingga 

banyak ibu rumah tangga yang berbisnis melalui media 

sosial yang memang ruang lingkup terhadap 
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pendapatannya sangat besar, sehingga dapat membantu 

pendapatan di setiap ibu rumah tangga.
29

 

     Salah satu contoh adalah Bisnis produk 

kosmetik yang dimana produk kosmetik ini banyak 

sekali peminatnya dipasaran karena bagi perempuan 

kosmetik adalah kebutuhan setiap hari yang wajib kita 

gunakan agar terlihat lebih cantik dan merawat diri. 

maka dari itu tingkat pengaruh terhadap pendapatan ibu 

rumah tangga dengan adanya Bisnis Online produk 

kosmetik ini sangat besar pengaruhnya. selain 

mensejahterakan pendapatan ibu rumah tangga adalah 

sebagai usaha sampingan diluar aktivitasnya sehari-

hari, bahkan yang luar biasa jika kita memiliki 

kemampuan untuk bisa membentuk suatu kelompok 

yang dimana tujuan kelompok tersebut adalah dengan 

adanya komunikasi terhadap antar ibu rumah tangga 

yang ingin berbisnis atau Joint In Produk Me.  
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          dengan adanya Joint In Produk Me itu adalah 

salah satu strategis yang mampu untuk membuat 

komunitas kelompok atau jaringan ibu rumah tangga 

yang ingin menjalankan Bisnis tersebut. banyaknya 

peminat untuk berbisnis atau memasarkan produk maka 

banyak juga penghasilan disetiap penjualan untuk ibu 

rumah tangga diindonesia. 

    dan bisa diartikan juga dalam 2 kalimat dalam 

Bisnis Online ini yakni, Bisnis dan Online merupakan 

aktivitas yang dilakukan oleh kelompok maupun 

Individual yang bisa menghasilkan keuntungan bagi 

ibu rumah tangga yang berbisnis.
30

 namun terkait 

dengan keuntungan, keuntungan bisa diartikan juga 

yakni menurut para-para ahli:  

a. Soemarso (2010) mendefiniskan keuntungan atau 

laba adalah selisih pendapatan atas beban 

sehubungan dengan kegiatan usaha.  
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b. Sedangkan Menurut Themin (2012) 

mendefinisikan keuntungan adalah kenaikan 

manfaat ekonomi selama suatu periode akuntansi 

yang menghasilkan peningkatan Ekuitas, selain 

yang menyangkut transaksi dengan pemegang 

saham. 

c. Menurut Kuswandi (2005) keuntungan adalah 

pendapatan dikurangi seluruh beban atau biaya 

yang telah dikeluarkan sebagaimana terlihat 

dalam persamaan laba dan rugi. 

d. Beberapa Macam Bisnis Online 

1.  Menerbitkan Iklan ( Publishing ) 

Publishing adalah jenis Bisnis Online yang 

paling sederhana kita tinggal memiliki sebuah 

Blog atau Website lalu memasang iklan. memang 

jenis iklan ini cukup banyak dan ada PPC (Pay 

Per Post), CPM (Cost Per million), CPA (Cost Per 

Action). dan lain-lain. kita tinggal cari sendiri 

lewat Google untuk mendapatkan keterangan lebih 

lengkap dan jelas. untuk memasang iklan di Blog 
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kita cukup mendaftar pada Website penyedia iklan 

baik local maupun internasional. penyedia iklan 

internasional.dan pendaftaran ads publisihing ini 

tidak dipungut biaya (gratis).
31

 

2. List Building adalah Bisnis Online yang 

berpotensi menghasilkanya pasif  Income yang 

sangat besar. Kita tinggal membuat atau 

menyediakan sesuatu yang menarik sehingga 

orang mau memberikan alamat Email aktif pada 

kita. pernahkan anda berkunjung ke suatu Blog 

lalu didalamnya ada penawaran E-book yang 

mahal dan berkualitas tapi bisa anda dapatkan 

dengan cuma-cuma hanya dengan menuliskan 

nama dan email di formulir yang tersedia, nah 

seperti itulah kira-kira contoh sederhananya yang 

disebut dengan List Building, email yang 

berkumpul dengan banyak bisa digunakan 

sebagai sarana berpromosi bisnis anda atau dijual 
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pada banyak perusahaan yang membutuhkan 

untuk sarana mereka berpromosi.  

3.    Menjual produk orang lain dengan mendapatkan 

komisi penjualan (Affiliate Marketing).  Affiliate 

adalah memasarkan produk orang lain, kita tidak 

perlu repot menyediakan stok barang, mengirim 

barang ataupun menerima komplain dari pembeli. 

karena kita hanya memasarkan, masalah lainnya 

itu tanggung jawab penjual kita akan 

mendapatkan keuntungan dengan persentase yang 

ditentukan saat mendaftar jadi Affiliate Marketer 

dari setiap barang yang dijual.  

4. Menjual produk sendiri dengan Toko Online 

Professional, Toko Online adalah salah satu 

solusi anda berjualan tanpa harus repot membeli 

lahan atau membayar sewa ditempat strategis 

yang cukup mahal.
32

 ataupun buka seharian yang 

kadang pemasukan terganggu dengan factor 
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cuaca. Dengan toko Online kita bisa berjualan 

dirumah sendiri, tidak membutuhkan waktu yang 

banyak dan pemasaran yang luas serta tidak 

terbatas waktu dan tempat, karena dunia maya tak 

pernah tidur dan bisa diakses oleh seluruh 

dunia.
33

 

e. Strategi Pemasaran Melalui Promosi  

Salah satu strategi untuk bisa mendapatkan 

keuntungan dalam Bisnis Online tersebut adalah 

sebagai berikut : 

a. Customer Promotion  

Yaitu promosi penjualan yang bertujuan 

untuk merangsang atau mendorong pelanggan 

untuk membeli. 

b. Sales Force  

Yaitu promosi penjualan yang bertujuan 

untuk memotivasi  penjualan. 
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c. Bussines Promotion  

Yaitu promosi penjualan yang bertujuan 

untuk memperoleh pelanggan baru, 

memperoleh kontak hubungan dengan 

pelanggan, memperkenalkan produk. 

Gambar 2.0 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Keterangan : 

a. Customer adalah peminat atau pelanggan yang 

menginginkan produk apa yang kita jual.  

b. Pre order adalah penjualan Suplier.  

c. Proses penjualan Online dengan mempromosikan 

di berbagai media yang ada.  
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d. Laporan, terhadap Manager atau Suplier yang kita 

ajak kerjasama dalam berbisnis Online  

e. Data User Omzet Bisnis yang kita dapat setiap 

hari, setiap minggu, setiap bulan dan 

diakumulasikan dalam pertahun lamanya  

f. Email Verifikasi, dengan email kita juga bisa 

membuat strategi yang tepat untuk bisa 

mengambil banyak customer agar produk yang 

kita jual banyak peminatnya.  

 

C. Kerangka Berpikir 

        Arus Globalisasi yang terus menerus menjadi 

tantangan bagi pengusaha atau usaha kecil menengah 

(UKM) yang menuntut para pengusaha harus mampu 

terus menerus bertahan, teknologi yang kian semakin 

maju menawarkan solusi bagi para pelaku Bisnis atau 

usaha kecil menengah untuk mempu bertahan pada era 

globalisasi ini. Bisnis Online menawarkan kemudahan 

dalam pemasaran di dunia Bisnis yang akan memudahkan 
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para pelaku Bisnis atau usaha kecil menengah untuk 

meningkatkan pemasaran, pendapatan dalam produk nya.  

         Islam menempatkan Bisnis sebagai cara terbaik 

untuk mendapatkan harta.
34

 karena segala kegiatan 

Bisnis harus dilakukan dengan cara-cara terbaik dengan 

tidak melakukan kecurangan, riba, penipuan, dan 

tindakan kedzaliman lainnya. kesadaran terhadap 

pentingnya etika dalam bisnis merupakan kesadaran 

tentang diri sendiri dalam melihat dirinya sendiri ketika 

berhadapan dengan hal baik dan buruk yang halal dan 

yang haram. etika Bisnis islam juga diterapak pada para 

pedagang sehingga apa yang dijual bukan semata-mata 

untuk mendapatkan keuntungan (Profit) sebagai tujuan 

duniawi saja, melainkan juga untuk mendapat 

keberkahan dan keridhaan dari Allah SWT.  

       Atas apa yang diusahakan. penelitian ini menguji 

pengaruh bisnis online terhadap peningkatan pendapatan 

warga sekitar area di Ciceri kota Serang, Penelitian ini 
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menggunakan Variabel Independen dan Variabel 

dependen Variabel Independen yang digunakan adalah 

Bisnis Onlie dan Variabel Dependen yang digunakan 

adalah peningkatan pendapatan. berdasarkan landasan 

teori yang telah diutarakan, berikut merupakan skema 

kerangka pemikiran mengenai pengaruh bisnis onlie 

terhadap peningkatan pendapatan warga sekitar area di 

Ciceri kota Serang.
35

 

 

   

 

  Variabel (X)     Variabel (Y) 

 

D. Hubungan Antara Bisnis Online dengan Peningkatan 

Pendapatan 

    Di era globalisasi seperti saat ini dengan perkembangan 

ilmu informasi dan teknologi yang sangat pesat dimana antar 

individu, antar kelompok, dan antar negara saling berinteraksi, 

bergantung, terkait, dan mempengaruhi satu sama lain. 

dibidang perekonomian perdagangan bebas yang memacu 
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dunia dalam satu arena persaingan yang tinggi dan tajam pada 

perkembangan pola konsumsi dan gaya hidup yang cepat 

berubah. 

        hal ini dikarenakan berkembanganya arus 

informasi yang begitu cepat sehingga berperan penting 

dalam mendominasi pasar sehingga dapat mempengaruhi 

customer dalam pemilihan produk. Merekomendasikan 

produk dan bahkan dapat meningkatkan pencitraan 

produk peningkatan pendidikan di indonesia secara 

langsung ikut memberikan kontribusi melalui media 

Online yang tanpa batas telah mempengaruhi mengikuti 

tren yang ada tanpa mengesampingkan karakter pribadi 

masing-masing (Darwin). Solusi pemanfaatan teknologi 

tepat guna adalah berbisnis dengan teknologi yang 

dimiliki di dunia Internet istilah “Bisnis Online” atau 

“Technopreneur” saat ini angatlah tidak asing. peluang 

positif yang menarik tersebar diberbagai Website di 

internet, internet membuat Channel baru untuk 

komunikasi interaktif antara kosumen, penjual, dan rekan 

Bisnis lainnya ternyata bisa dijadikan suatu sumber 
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menghasilkan hal ini secara langung atau tidak langsung 

berdampak positif.
36

  

 Dalam meningkatkan pendapatan Ibu Rumah 

tangga khususnya adalah dengan cara membuat jejaring 

sosial media tujuannya untuk berbisnis atau berdagang 

agar mendapatkan keuntungan selain pendapatan dari 

keluarga atau suami, karena hal ini yang dapat membantu 

perekonomian keluarga. Dalam hal ini Bisnis Online 

sangat tepat digunakan untuk kalangan Ibu Rumah 

Tangga yang memang Bisnis Online ini dapat dilakukan 

kapan saja dan dimana saja bahkan sesuka hati 

menjalankannya, sehingga walaupun berbisnis Online 

tidak menganggu dalam mengurus rumah tangga.  

 

E. Penelitian Terdahulu 

   Pengaruh Strategi Pemasaran Online Terhadap 

Peningkatan Laba UMKM / Ira Setiawati / Penta Widyartati 

dengan Penelitian Usaha Mikro Kecil dan Menengah 

(UMKM) memanfaatkan media internet sebagai sarana 
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pemasaran online untuk memperoleh pangsa pasar 

yang memuaskan. Saat ini internet sudah sangat mudah 

diakses oleh siapapun diseluruh dunia, termasuk para 

pembisnis UMKM yang menggunakan internet sebagai 

sarana pemberi dan berbagi informasi tentang produk 

yang ditawarkan kepada konsumen secara online. 

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui bagaimana 

Pengaruh Startegi Pemasaran online terhadap 

Peningkatan Laba UMKM. Responden dalam penelitan 

ini adalah para Owner / Manajer pemasaran / staff dari 

beberapa UMKM di Jawa Tengah. Hasil penelitian ini 

berusaha menjawab hipotesis, H1 diterima sedangkan 

Ho ditolak, yang menyatakan bahwa Strategi 

pemasaran online berpengaruh positif terhadap 

Peningkatan Laba UMKM. Dengan Perbedaan yang 

diambil dalam E-jurnal Penelitian judul diatas dengan 

meneliti tentang Bisnis Online terutama UMKM adalah 

startegi yang dilakukan dalam Bisnis Online Produk 

Kosmetik dengan Strategi menggunakan media Online 

namun cara menjalankannya yang berbeda.  
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     Penelitian yang dilakukan Rosinta Romauli 

Situmeang, Populasi penelitian ini adalah Masyarakat 

Pengemudi Jasa Transportasi Grab di Kota medan yang 

berjumlah sekitar 10.000 orang. Teknik Sampling yang 

digunakan Probality sampling dengan jenis asidental 

Sampling, dengan menggunakan rumus Slovin taraf 

kesalahan 5% maka di peroleh jumlah sampel 400 

responden teknik pengumpulan data menggunakan 

wawancara dan kuesioner. Metode analisis data 

penelitian adalah Analisis Stastistik Deskriptif dan 

Analisis Regresi berganda, hasil penenlitian ini 

menunjukkan bahwa secara parsial Bisnis Online dan 

lapangan pekerjaan berpengaruh positif dan signifikan 

terhadap pendapatan masyarakat di peroleh hasil 

sebesar 11,263 untuk variabel lapangan pekerjaan 

sebesar 10,576 dengan taraf signifikan < 0.05. secara 

simultan bisnis online dan lapangan pekerjaan 

berpengaruh positif terhadap pendapatan masyarakat 

dan jasa Bisnis Online Transportasi Grab di kota 

medan. Dimana diperoleh hasil f_hitung lebih besar 
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dari pada f_tabel ( 314,874 >3.14) dengan Taraf 

signifikan < 0.05. kesimpulan penelitian ini adalah baik 

secara parsial maupun simultan Bisnis Online dan 

lapangan pekerjaan berpengaruh Positif dan signifikan 

terhadap peningkatan masyarakat pada Bisnis Online 

Transportasi Grab di Kota Medan. Perbedaan antara 

Judul penelitian Bisnis Online Produk Kosmetik 

Batrisiya dengan Penelitian Rosinta Romauli 

Situmeang, Penelitian Bisnis Online Produk Kosmetik 

menggunakan Teknik Penelitian Sampling jenuh dan 

dalam penelitian Bisnis Online produk Kosmetik 

Batrisiya dan Bisnis Online Transportasi  Berpengaruh 

terhadap Pendapatan Masyarakat, Bisa dilihat 

perbedaannya dengan Penelitian yang digunakan dan 

sampel yang di ambil.  

Bisnis Online memang mudah di buat dan mudah 

menguntungkan di banding bisnis offline.bisnis online 

murah bahkan ada yang gratis sedangkan bisnis offline 

mengeluarkan biaya yang mahal,misalnya membayar 

sewa gedung,menggaji pegawai dll. bisnis online dapat 
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dikunjungi oleh seluruh dunia sedangkan bisnis offline 

jangkauan pengunjung terbatas.bisnis online 

keuntunganya banyak dan sedangkan bisnis offline 

keuntunganya tergantung modal. sebenernya antara 

bisnis online dan offline dapat dikombinassikan dengan 

baik sehingga mendapatkan keuntungan yang 

maksimal.Contoh seorang penjual pakaian maka ia 

membuka toko di dekat pinnggir jalan untuk mencari 

pembeli yang lewat di wilayah tersebut.selain itu si 

penjual pakaian tersebut membuka bisnisnya melalui 

jejaring internet untuk menapatkan keuntungan yang 

besar dan efisien. Artikel dalam perbedaan dalam 

Penelitian Bisnis Online Produk Kosmetik adalah 

dengan Harga yang memang berbeda dengan Pedagang 

Offline.  

Mengenai jenis pembayaran saat melakukan 

transaksi bisnis online, secara umum yang selama ini 

sering dipakai terdapat dua macam yakni via transfer 

uang di bank konvensional dalam satuan rupiah, atau 

melalui alat pembayaran online yang lazim 
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menggunakan satuan dollar. Di Indonesia sendiri bank 

yang telah mendukung transfer uang dan biasa 

digunakan adalah BCA, Mandiri, BRI dll. Sedangkan 

jenis pembayaran online yang populer digunakan para 

online marketer sampai saat ini yaitu PayPal, Payza, 

Payoneer dll. Untuk perdagangan lintas negara (global) 

biasanya akan memakai opsi pembayaran yang kedua 

(online), namun begitu tergantung juga dengan 

kesepakatan di awal sebelum transaksi. Perbedaan 

dengan Bisnis Online produk kosmetik dan Transaksi 

sistem Online yang digunakan dalam Transaksi 

Pembayaran. 

Memiliki bisnis online tidak banyak berbeda 

dengan bisnis konvensional, meski tentu saja ada 

beberapa hal yang perlu disesuaikan dalam hal 

infrastruktur yang anda gunakan, cara anda menangani 

sistem pembayaran, cara anda menangani sistem 

pengantaran produk, cara anda membuat dan 

menyampaikan informasi tentang produk anda, dan 

http://www.syamsulalam.net/category/bisnis/
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tentu saja cara anda dan karyawan anda bekerja. Di 

halaman ini, anda bisa temukan banyak hal teknis yang 

anda perlukan dalam menyiapkan bisnis online anda 

sendiri beserta ragam tip dan trik yang akan membantu 

anda menjalankan bisnis online anda saat ini secara 

lebih efektif dan efisien. Jadi, berikut ini adalah 

umpulan artikel dengan topik “Bisnis Online”  

Perbedaan dengan sistem teknik bisnis online dengan 

cara efektif dan efesien dan dalam penelitian Bisnis 

Online Produk Kosmetik dengan menggunakan teknik 

pengumpulan data dann wawancara. 

F. Hipotesis Penelitian 

     Hipotesis adalah jawaban sementara terhadap 

tujuan penelitian yang  dari kerangka pemikiran yang 

telah dibuat, hipotesis adalah pernyataan tentative 

tentang hubungan dua variabel atau lebih. Hipotesis 

merupakan dugaan sementara dari jawaban rumusan 

masalah penelitian. dalam penelitian ini.  Hipotesis 

dikemukakan  dengan  tujuan untuk  mengarahkan                                                                                                                                                                                                                                                                                 
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serta memberi pedoman bagi penelitian yang akan 

dilakukan apabila ternyata Hipotesis tidak terbukti dan 

berarti salah, maka masalah dapat dipecahkan dengan 

kebenaran yang ditentukan dari keputusan yang 

berhasil dijalankan selama ini. hipotesis yang diajukan 

dalam penelitian ini yaitu.  

Ho   :     Ada pengaruh antara Bisnis Online 

dengan pendapatan.  

Hi : Ada Pengaruh hubungan antara Bisnis 

Online dengan     pendapatan
37
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