BAB V

PENUTUP

A. Kesimpulan

Dari hasil analisis data serta pembahasan yang telah
dijelaskan pada rangkaian bab sebelumnya, mengenai Inflasi dan
Bl Rate terhadap Margin Murabahah dapat ditarik kesimpulan
yaitu secara parsial Inflasi tidak berpengaruh secara signifikan
terhadap Margin Murabahah Bank Muamalat Indonesia dalam
periode 2015-2022. Begitu juga dengan variabel Bl Rate, secara
parsial tidak berpengaruh secara signifikan terhadap Margin
Murabahah Bank Muamalat Indonesia periode 2015-2022. Akan
tetapi secara simultan Inflasi dan Bl Rate berpengaruh secara
signifikan terhadap Margin Murabahah Bank Muamalat Indonesia

periode 2015-2022.

B. Saran
Dalam penelitian ini, terdapat banyak aspek yang perlu

ditingkatkan seperti tempat penelitian, data, dan faktor tak terduga
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lainnya. Sebagai penulis, saya memberikan beberapa saran untuk

penelitian selanjutnya:

1. Berdasarkan hasil penelitian ini, kinerja Bank Muamalat
Indonesia dalam meningkatkan kualitas pembiayaan syariah
terbilang baik. Bank ini perlu mempertahankan daya tariknya
bagi nasabah untuk berinvestasi di dalam perbankan syariah,
dengan memperluas jangkauan ekstensinya.

2. Bagi investor, penting untuk mempertimbangkan tingkat inflasi
dan Bl Rate karena keduanya memiliki dampak signifikan
terhadap Margin  Murabahah. Perbankan juga perlu
mengidentifikasi berbagai risiko yang mungkin muncul dalam
operasinya. Untuk penelitian berikutnya, disarankan untuk
mengeksplorasi variabel-variabel tambahan selain Inflasi dan Bl
Rate yang mempengaruhi Margin Murabahah, sehingga hasilnya
lebih beragam dan komprehensif.

3. Untuk penelitian selanjutnya, disarankan untuk meningkatkan
jumlah  sampel, memperbaiki  judul penelitian, dan
mengembangkan ide-ide kreatif baru yang dapat menghasilkan

penelitian yang lebih baik. Penambahan sampel dari Bank
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Muamalat Indonesia di masa depan juga dapat memberikan
kontribusi yang berharga.

Dengan demikian, penelitian selanjutnya diharapkan dapat

memperluas cakupan dan meningkatkan kualitas serta relevansi

temuannya.



